
5名～6名まで

（直近二期分の決算書を持参いただきます）

中小製造業の財務顧問＆販売開拓支援

中小製造業の経営者、または後継者

開講日程

講師

受講対象

定員

 7/24 　8/21 　9/24　10/23　11/27
【第０期】

月

 7/25 　8/22 　9/25　10/24　11/28
【第１期】

火

 8/23 　9/26　10/25　11/29　12/27
【第２期】

水

 7/20 　8/17 　9/21　10/19　11/22
【第１期】

木

 9/22　10/20　11/24　12/22　  1/19
【第２期】

金

（最終回のみ水）

2018

（各回とも18:00～20:00）



◆主な講演実績

フロンティアすみだ塾（第12期）第5回講義
 「営業と資金調達を学ぶ」

京都機械金属中小企業青年連絡会（機青連）10月例会 
「後継者が知っておくべき数字のとらえ方」
～現状分析と今後の事業戦略～

大阪中小企業投資育成株式会社
「未曾有の不況を乗り切る企業のとるべき対策セミナー」

岸野流 実践銀行交渉塾 （現在開講中）

他多数

◆社外役職　
全日本製造業コマ大戦協会 財務担当理事

岸野　浩通 （きしの　ひろみち）

◆略歴　
1970年　徳島県徳島市出身
1993年　同志社大学商学部卒業
　　　　   阿波銀行入行
2005年　阿波銀行退職
　　　　   ベンチャー企業の経営企画室長として転職。
2007年　ベンチャー企業を退職し、コラボレックス株式会社設立。
　　　　   代表取締役就任

過去の講義の模様
◆プロフィール

学生時代は故郷徳島の「阿波踊り」で、母校同志社の大学連の連長と

して、15名弱の小さな組織を120名の学生組織に拡大させる。

銀行員時代、25歳で新店舗の開設準備委員に抜擢。その後、法人新

規開拓融資をメインに12年間在職。中小製造業のメッカ「東大阪」で

の支店勤務で、製造業との関わりを作る。

35歳の時、銀行員からベンチャー企業の経営企画室長に転職。金融

機関からの資金調達、社内体制の構築、M&A折衝、新規営業などの複

数業務に従事。無担保のプロパー資金で12億円の資金調達を行なっ

ていた。

ベンチャー退職後、コラボレックス株式会社を設立し、中小製造業の財

務コンサルティング事業を開始。2008年のリーマン・ショックを契機

に、銀行時代に培った新規営業の概念（データベースを基盤とする営

業情報管理）を製造業で応用したビジネスモデルを立ち上げる。新規

営業先の選定から商談アポイントまでを一括してサポートし、平均成

約率34％の新たなビジネスモデルを構築するに至る。全国の中小製

造業と新規営業委託契約を結び、自社の営業部門の統括と、東京・大

阪の中小製造業の財務顧問としての経営コンサルティングや講演活

動も行っている。

TEL

※ご記入頂きました個人情報は、本セミナーに関するご連絡のため、また、当社からお客様へ有益と思われる製品、技術、サービスの情報などをお送りするために利用させて頂きます。

※当社は、お客様より取得させて頂きました個人情報を適正に管理し、法令に定める場合を除き、予めお客様の同意を得ることなく第三者に提供することはいたしません。

＊Eメール、弊社ホームページからのお申し込みも承っております。

必要事項をご記入の上、このままFAXで送信してください。
２営業日以内に弊社よりご連絡させて頂きます。

◆大阪本社
〒540-0033 大阪市中央区石町1-1-1
天満橋千代田ビル2号館8F
TEL: 06-6625-9400
携帯 : 080-4142-3584  

◆ホームページ
 http//www.collaborex01.com

◆Eメール
送信先：kishino@collaborex01.com

送信先
（24時間受付）

講師
プロフィール

連絡先

お申し込み
方法

申し込み
講座

□群馬　第０期
□東京　第１期
□東京　第２期
□大阪　第１期
□大阪　第２期


